Curso: Acuerdos Comerciales
Instructor: Cristian Espinosa C.
Duración: 10 de septiembre a 8 de octubre de 2008

Horario: lunes y miércoles de 17:00 a 20 horas

Durante las nueve sesiones en que se reúne el curso se analizarán y estudiaran los aspectos fundamentales de los acuerdos comerciales como fuente de las reglas bajo las cuales se desarrolla la gran mayoría del comercio mundial.

La introducción al curso se inicia con un análisis básico de los fundamentos del comercio internacional y la lógica de organizar las relaciones comerciales entre Estados mediante el desarrollo es esquemas de integración económica, reglas al comercio consignadas en acuerdos y alianzas que buscan, desde facilitar el desarrollo económico o generar riqueza, hasta simplemente mantener ventajas comerciales existentes en una determinada coyuntura.

El curso desarrolla un análisis comparativo continuo entre las tendencias del desarrollo del sistema multilateral del comercio (OMC) y los esquemas de integración comercial regional más importantes. Se estudiará la complementariedad u oposición entre el multilateralismo o el bilateralismo en el desarrollo de políticas comerciales y las negociaciones de acuerdos comerciales. Existirá una concentración en las discusiones que se mantengan durante las sesiones de clase respecto a la situación del Ecuador frente a las opciones que mantiene frente a la negociación de acuerdos comerciales, multi, pluri y bilaterales.

El análisis de las reglas del comercio internacional se inicia con una evaluación de las tendencias proteccionistas o los esquemas de apertura planteados por sistemas como el de la OMC y las opciones que se presentan en los procesos de integración más avanzados, como es el caso de la Unión Europea, o esquemas relevantes para el Ecuador como la CAN, el MERCOSUR, la ALADI, entre otros. Se analizan también las relaciones intra-bloques y la tendencia actual hacia la celebración de acuerdos comerciales bilaterales tipo TLC. Se mantendrán discusión prácticas sobre las ventajas de esquemas preferenciales como el ATPDEA, el SGP frente al desarrollo de opciones con la eventual negociación de acuerdos de aplicación recíproca.
El análisis de las reglas de comercio y los acuerdos comerciales se lo realizará de manera sectorial, esto es diferenciando entre el comercio de bienes, el comercio de servicios, los aspectos del comercio relacionados a la propiedad intelectual, las reglas relevantes de la protección de inversiones y el comercio, los sistemas de solución de diferencias, así como  temas recientemente incorporados a los acuerdos comerciales como el medio ambiente y los derechos laborales.
Durante las tres horas en que se desarrolle cada sesión de clases se abordará un componente teórico así como su proyección a casos prácticos relevantes para el Ecuador y la región. La participación de los cursantes en estas discusiones tendrá implicaciones significativas en la nota final de cada estudiante. 
Las lecturas se concentrarán en una serie de artículos actualizados sobre cada uno de los temas a tratarse y requerirán de la investigación en páginas web de organismos internacionales, y gobiernos que contienen los textos de los propios tratados comerciales así como material informativo y de discusión relevantes. Al finalizar cada clase se asignarán temas de consulta en función de las discusiones que se mantengan en cada sesión. Los cursantes recibirán por lo menos con una semana de anticipación al inicio del curso una compilación digital en una buena cantidad de artículos que formarán parte de las lecturas obligatorias y recomendadas del curso.

La evaluación consistirá de dos trabajos a ser preparados fuera de clase y la participación y desempeño de los estudiantes durante las sesiones de clase. Los trabajos escritos no serán extensos y buscarán que los estudiantes sinteticen de manera práctica en la forma de recomendaciones los conocimientos adquiridos durante el curso. 
· Asignación del primer trabajo escrito luego de la quinta sesión de clases. (30% de la nota final)

· Asignación del segundo trabajo escrito al finalizar el curso (40% de la nota final)

· Participación en clase (30% de la nota final)
El programa de clases será el siguiente:
	
	Fecha
	Horas 
	Tema

	1
	10 sep 08
	3 
	Introducción.
· El comercio internacional, las relaciones entre los Estados y la relevancia de acuerdos y alianzas comerciales.

· Los flujos de comercio: ¿Quiénes llegan primero en el comercio internacional, las banderas y los ejércitos o los mercaderes y sus mercancías?

· Las alianzas contemporáneas entre Estados y entre empresas. (Los acuerdos comerciales frente a políticas corporativas de las transnacionales).

· El Ecuador en este entorno.


	2
	15 sep 08
	3
	El sistema multialteral de comercio.

· Antecedentes, antes y después de de Bretton Woods, del GATT a la OMC.
· ¿Son reglas del sistema multilateral de comercio las reglas del libre comercio?
· Principios básicos:
1. No discriminación (cláusulas de la nación más favorecida y trato nacional).

2. Previsibilidad y transparencia – consolidación de compromisos.
3. Las excepciones.
· La institucionalidad y el multilateralismo

· El Ecuador en la OMC, la adhesión del Ecuador a la OMC


	3
	17 sep 08
	3
	Los acuerdos comerciales regionales – el regionalismo abierto o cerrado

· Teoría de la integración económica
· Modelos de integración económica, la Unión Europea

· Los acuerdo regionales en Latinoamérica

· ALALC – ALADI (Acuerdos de Alcance Parcial y Acuerdos de Complementación Económica)

· CAN, MERCOSUR, SICA

· UNASUR

· Otras iniciativas regionales (ALCA, esquemas preferenciales ATPDEA. CBI, SGP, ALBA-TCP)

· Los TLC’s recientes y el “arco del Pacífico”

· La APEC



	4
	22 sep 08
	3
	El comercio de bienes.
· El avance paralelo de los procesos de integración regional y las rondas de negociación en el GATT y la OMC
· Las negociaciones multilaterales de acceso a mercados vs. Los esquemas preferenciales y los esquemas de integración (las zonas de libre comercio y las uniones aduaneras).

· Los instrumentos de política comercial – protección vs. apertura:

· Aranceles

· Restricciones cuantitativas y contingentes arancelarios

· Otras restricciones: voluntarias – vinculadas a las inversiones, para-arancelarias.
· Las reglas de la OMC

· Las reglas de origen, la valoración aduanera, los procedimientos aduaneros, licencias, etc.

· Diferencias entre bienes industriales y el sector agrícola.


	5
	24 sep 08
	3
	Instrumentos de política comercial (cont.)
· Subvenciones y medidas compensatorias

· Salvaguardias y prácticas antidumping

· Normas técnicas y medidas sanitarias y fitosanitarias

· Reglas especiales para el sector Agrícola

· Sistema de Solución de Diferencias- la Disputa sobre Banano del Ecuador con la UE. 

· El tratamiento de las inversiones



	6
	29 sep 08
	3
	El Comercio de Servicios

· Definiciones, apertura y proteccionismo

· Modos de prestación de servicios
· Compromisos específicos

· Listas positivas vs. listas negativas
· Estadísticas, cuantificación y relevancia creciente del comercio de servicios

Reglas para la inversión – protección y promoción

· Cobertura y definiciones

· Solución de diferencias – arbitrajes internacionales (CIADI)
La propiedad intelectual y la relevancia para el comercio y los acuerdos comerciales
· Marcas, derechos de autor, derechos conexos, patentes, indicaciones geográficas, diseño industrial, obtenciones vegetales, nuevas formas de protección.

· El propósito, la exclusividad, el monopolio, las excepciones

· La vinculación con las inversiones y la transferencia de tecnología

· Las consideraciones especiales para los países e desarrollo

Los temas nuevos en los acuerdos comerciales:

· Medio ambiente

· Asuntos laborales

· Comercio Justo



	7
	1 oct 08
	3
	Los Acuerdos Comerciales del Ecuador.

· CAN

· Los ACE’s de ALADI – MERCOSUR, Chile, México y Cuba
· El ALCA y el TLC con los Estados Unidos

· El Acuerdo de Asociación con la UE

· Otras perspectivas y el eventual efecto de la Ronda Doha.


	8
	6 oct 08
	3
	El debate sobre el multilateralismo vs. el bilateralismo

· ¿Son los procesos de de integración básicamente contrarios a un esquema multilateral. El debate sobre el “Spaguetti Bowl” de acuerdos comerciales.?

· ¿Es posible acumular los beneficios de varios acuerdos bilaterales dentro de una esquema de integración?

· ¿Los TLC’s con los EEUU destruyen los procesos de integración regional como la CAN?

· ¿Las suma de varios TLC’s con los EEUU pueden acumular un nuevo ALCA?

· ¿Son los casos como el de Chile (más de 50 acuerdos comerciales suscritos) exitosos?


	9
	8 oct 08
	3
	Conclusiones relevantes para el Ecuador y Recapitulación.

· Los acuerdos comerciales y su relevancia para el diseño de una política exterior.

· La estructura institucional relevante para un país en desarrollo para implementar los acuerdos comerciales y aprovechar sus beneficios

· Recapitulación final.


